
Tips & checklista inför valet av mäklare

1. Tag reda på vilka mäklare som är aktiva i ditt område

På Hittamäklare.se kan du se vilka mäklare som säljer flest bostäder i området där
du bor. Du kan också se om mäklarna är specialister på bostadsrätter eller villor
baserat på deras tidigare försäljningar. Där finns även statistik, topplistor och
omdömen från tidigare bostadssäljare som anlitat mäklarna i ditt område. Du kan
även använda deras jämförelsetjänst som är helt gratis och du förbinder dig inte till
något när du ansöker.

2. Välj ut och bjud hem 2-3 st mäklare

Bjud hem 2-3 st olika mäklare på möte i din bostad. Detta möte kallas för
värderingsmöte och det är helt kostnadsfritt. Att boka möten med fastighetsmäklare
innebär INTE att du förbinder dig att anlita någon av mäklarna som kommer på
värderingsmöte. Dessa möten är alltså helt förutsättningslösa och kostnadsfria. På
mötet kan du jämföra mäklarnas tjänster, personligheter och arvoden/provisioner.

Ställ mycket frågor. Längre ner i artikeln hittar du frågor att ställa till mäklaren.

På värderingsmötet kommer mäklarna att ge dig följande:

● En bedömning av bostadens marknadsvärde samt ett rekommenderat
utgångspris

● En offert över vad mäklaren tar i arvode samt vad som ingår i tjänsten
● En övergripande genomgång över hur mäklaren arbetar och hur

försäljningsprocessen ser ut
● Tips och råd på eventuella renoveringar/förbättringar för att öka bostadens

värde innan försäljningen

https://www.hittamaklare.se/registrera?referrer=ef&utm_source=ekonomifokus.se&utm_medium=ekonomifokus&utm_campaign=link1&utm_content=valja-maklare
https://www.ekonomifokus.se/bostad/salja-bostad-guide/kostnadsfri-vardering-av-bostad-hus-och-lagenhet
https://www.ekonomifokus.se/bostad/salja-bostad-guide/maklararvodeprovision-salja-bostad
https://www.ekonomifokus.se/bostad/renovera/oka-vardet-pa-bostad-tips-och-rad
https://www.ekonomifokus.se/bostad/renovera/oka-vardet-pa-bostad-tips-och-rad


Mäklaren kan se om det är något du bör renovera/fixa till inför försäljningen.
Mäklaren har även kontakter med en bra stylistfirmor som vid behov kan hjälpa dig
att inreda bostaden snyggt för att på så vis öka slutpriset vid försäljningen.

3. Tag reda på mer om mäklarna

Tag reda på lite mer information om mäklarna du haft hemma på besök så att du kan
ta ett väl underbyggt beslut och anlita rätt mäklare.

● Läs omdömen om mäklarna på Hittamäklare.se
● Kika på mäklarnas tidigare försäljningar och nuvarande försäljningar
● Undersök hur mäklarna marknadsför sina bostäder. Tar de bra bilder och

skriver bra beskrivningar osv?
● Kolla upp att mäklarna är registrerade, när de registrerades samt se om de

har några varningar hos Fastighetsmäklarinspektionen
● Kolla upp om någon av mäklarna har massor med försäljningar igång

samtidigt. Om det är för många kan mäklaren få svårt att hinna lägga
tillräckligt med tid på din. Om de är för få kanske mäklaren inte är särskilt
omtyckt av andra

● Kolla upp att mäklaren inte konsekvent skickar sin assistent eller kollega på
visningarna. Undvik mäklare som inte håller i visningar och budgivningarna
själv

● Kolla upp vad mäklarna sålt tidigare och skapa dig en bild av deras rutin och
erfarenhet av bostäder i ditt område

4. Välj vilken mäklare du vill anlita

Se till att välja en mäklare som är trevlig och social samtidigt som han/hon verkar har
stenkoll på bostadsmarknaden och kan svara bra på alla de frågor du ställt. Välj den
mäklare som du får bäst magkänsla av helt enkelt.

Det är inte alltid bäst att välja den mäklaren som tar det lägsta mäklararvodet. Välj
den mäklaren som du tror kommer att prestera bäst försäljningsresultat. Det är det
som kommer ge dig mest pengar i fickan i slutändan.

När du bestämt dig för vilken mäklare du vill anlita bör du vara lite tuff och försöka
förhandla ner arvodet. Mäklaren vill gärna få uppdraget att sälja din bostad så viss
prutmån finns nästan alltid. Betala inte onödigt mycket för mäklaren!

https://www.hittamaklare.se/registrera?referrer=ef&utm_source=ekonomifokus.se&utm_medium=ekonomifokus&utm_campaign=link1&utm_content=valja-maklare
https://fmi.se/


5. Signera Förmedlingsuppdraget/uppdragsavtalet och påbörja
försäljningen

För att en mäklare skall kunna hjälpa dig med försäljningen krävs det att du skriver
under ett uppdragsavtal. I det avtalet står det vilka villkor som gäller, vad du skall
betala för mäklarens tjänster osv. Se till att läsa igenom detta avtal noga innan du
signerar så att allt blir rätt.

När avtalet är signerat kan mäklaren påbörja försäljningsprocessen. Ni kan lägga
upp en tidplan tillsammans och boka in fotografer, eventuella stylister osv.

https://www.ekonomifokus.se/bostad/juridik/formedlingsuppdrag-bostadsratt-eller-fastighet

