Fragor till maklaren

1. Ar miklaren specialist pa ditt omrade och din bostadstyp?

Det ar viktigt att maklaren ar specialist pa ditt omrade och din bostadstyp. Forsok att hitta en
maklare som ar expert pa just din bostadstyp och ditt omrade. Maklare som endast jobbar i
en specifik kommun/distrikt brukar oftast besitta mer kunskap om just ditt omrade och de
spekulanter som letar bostad dar.

Om man som maklare skall ha jarnkoll pa exempelvis bostadsratter i centrala Stockholm
funkar det inte om samma maklare skall salja villor pa Djursholm. Undvik maklare som inte
specialiserat sig.

2. Har maklaren god rutin av maklaryrket?

Bra makleri kraver en viss rutin och erfarenhet. Rutin och yrkesskicklighet ar lika viktigt har
som nar du tex anlitar en advokat eller finansiell radgivare. Se till att anlita en duktig maklare
som kan sitt yrke val.

3. Har maklaren potentiella kopare till din bostad fran tidigare forséaljningar? Finns ett
spekulantregister?

Om maklaren eller nagon kollega till maklaren har salt liknande bostader i ditt omrade
nyligen kan det finnas spekulanter éver som vill kdpa din bostad. Fraga méaklaren vilka
bostader det i sa fall handlar om och ungefar hur manga spekulanter som kan tankas
finnas?

Fraga aven om maklaren har ett spekulantregister och hur det isafall skots. Halls det
uppdaterat? av vem? Vissa maklarbyraer har valdigt fina kundregister som halls
uppdaterade av sarskild personal.

4. Har maklaren den personligheten och attityden som du séker hos en méklare?

Det ar viktigt att du gillar den person som skall sélja din bostad. En otrevlig och oengagerad
maklare kan fa spekulanter mindre benagna att lagga det dar extra budet.

5. Har maklaren bra koll pa priserna i ditt omrade

Méaklaren gor en vardering av din bostad. Om du bjuder hem flera olika méklare kan du
jdmféra varderingarna och se om det ar nagon maklare som inte riktigt verkar ha koll. Fraga
maklaren om han/hon har koll pa liknande forsaljningar som gjorts i omradet tidigare.

6. Vad tar maklaren i arvode/provision och vad ingar?
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Mé&klarens arvode ar en viktig del. Undvik att betala onddigt mycket for maklaren genom att
jamfoéra flera olika maklare och férsék pruta ner arvodet lite frAn den nivd som maklaren du
onskar anlita offererar. Det gar nastan alltid att pruta lite pa arvodet.

Tag aven reda pa vilka tjanster och vilken typ av marknadsféring som ingar i arvodet.
Fraga aven om vilka forutsattningar som galler om bostaden inte blir sald eller om du vill
saga upp avtalet med maklaren.

7. Vad har maklaren for fordelar gentemot sina konkurrenter?

Detta ar en lite smataskig fraga men den kan vara vard att stalla anda. Det ar svart for
maklarna att sticka ut gentemot sina konkurrenter eftersom det oftast finns manga duktiga
maklare i omradet. Stall fragan for att se lite vad du far for svar, det kan vara intressant att se
hur bra maklaren ar pa att svara pa en lite klurig fraga.

8. Hur manga forsaljningar har maklaren igang samtidigt?

En méaklare bor inte ha allt for manga férsaljningar igang samtidigt, da kanske inte tiden
racker till. Frdga méaklaren om hur mycket han/hon har att géra just nu. Har maklaren 15-20
st eller fler bostader till salu ute just nu kan din forsaljning bli lidande. Valj en maklare som
har lagom mycket att gora. Inte for lite och inte for mycket.

9. Vilka villkor galler for uppdragsavtalet?

Kolla upp vilka villkor maklaren har med i sina uppdragsavtal. Vad galler om man vill sdga
upp avtalet? Har maklaren nagon ensamrattstid? Vad ingar i maklararvodet och vad maste
du som saljare betala sjalv? Be om ett uppdragsavtal som du kan fa lasa igenom i lugn och
ro.

10. Fraga om rekommenderat utgangspris

Fraga vilket utgangspris maklare rekommenderar. Be maklaren motivera varfor just det
utgangspriset kommer ge dig det hogsta slutpriset. Se hur méaklaren tanker kring utgangspris
och om det later vettigt.
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